VERKAUFSGESPRACHE OHNE DRUCK - 3-TAGE-CHALLENGE

Tag 2 — Deine richtigen Fragen

Du verstehst deinen Kunden, indem du fragst. Beantworte fiir deinen Gesprachspartner oder
deinen Idealkunden:

Wer ist dein Gespréachspartner?

Was beschaftigt ihn gerade?

Wo hat er seine gr63te Herausforderung?

Was mochte er mit deiner Hilfe |I6sen?

Deine drei Kernfragen fur das Gesprach:
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