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VERKAUFSGESPRÄCHE OHNE DRUCK · 3-TAGE-CHALLENGE

Tag 1 – Dein klarer Einstieg

Bevor du überzeugst, wirst du dir deinen eigenen Wert klar. Notiere so viele Gründe wie dir

einfallen, warum dein Kunde bei dir kauft. Mindestens 10, am besten 25.
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Dein stärkster Grund:

Dein Einstiegssatz
So eröffnest du das Gespräch, damit dein Gegenüber sofort weiß, worum es geht.
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