4 Schritte, die Dir bei der Neuausrichtung Deines Business helfen!
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3. Deine Zielsetzung fur die Zeit danach

Aus der Bewertung der moglichen Auswirkungen ergeben sich Optionen, wie Du mit
kiinftigen Herausforderungen umgehen willst.

e Welche Vorbereitungen kannst Du bereits jetzt bzw. vor dem Eintritt der zweiten
Welle treffen?

e Wie willst Du auf weitere Verscharfungen oder Lockerungen reagieren?

4. Jetzt bist Du dran!

Die Antworten auf die Fragen geben vor, was konkret zu tun ist und bis wann. Ordne die
Aufgaben nach Prioritat und nach Zeit. Damit erleichterst du dir die einzelnen Schritte
und weildt immer genau, was zu tun ist.

Jetzt geht es darum, die eigenen Erkenntnisse in die Tat umzusetzen und ins Handeln
zu kommen.

Das beste Mittel gegen Ohnmacht ist die eigene Handlungsfahigkeit, komme ins TUN!
In der Selbststandigkeit sind wir immer bestimmten Schwankungen ausgesetzt, Markte

und Kundenwiinsche verandern sich. Unsere Aufgabe als Anbieter ist es darauf zeitnah
und angemessen zu reagieren, das gilt auch fiir die aktuelle Situation.

Wenn du dazu Fragen hast oder strategische Unterstiitzung mochtest, schreib mir
einfach an: cb@akquise-plus.de
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